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“三分天注定，七分靠打拼，爱拼才会赢。”

闽南语歌里的这句箴言，恰似谭静人生轨迹的

精准注脚。

从 800元月薪的车间工人到掌舵4亿元企

业的领导者，他的故事里没有捷径，只有中药提

取车间里，把400多个阀门参数记在笔记本上的

较真；只有转行卖保险后仍回归制药工艺的执

着；只有接手国承堂后带着一遍遍工人试水量、

调辅料的踏实。这些藏在日常里的“认死理”，

不是蛮干，而是把每一步都踩实的笃定，最终让

“打拼”二字长出了撬动命运的力量。在垫江医

药产业崛起的当下，像谭静这般“从一线扎根、

向行业深耕”的企业家，恰是垫江建设“渝东新

城”进程中最珍贵的“种子人才”。

一座城市的崛起，从来不是空中楼阁，既需

要蓝图擘画的远见，更需要万千“谭静们”这样

的实干者——他们带着泥土的芬芳，揣着破局

的智慧，把个人成长嵌入城市发展的肌理，让

“渝东新城”的愿景在一个个具体的产业突破、

一项项扎实的技术革新中，从图纸走向现实。

谭静，垫江县长龙镇龙安村人，重庆国承堂制药有限公
司法人代表、总经理。从农村娃到上亿高新技术企业的掌
舵人，他用 13 年职业生涯书写了一段“从一线扎根，向行业
深耕”的成长故事。
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乡土深耕制药梦乡土深耕制药梦谭静谭静：：

重庆国承堂制药有限公司法人代表、总经理

垫江县长龙镇龙安村人谭静

2024年，重庆国承堂制药有限公司的半夏单

品销售额突破1 亿元，企业年产值超4亿元——这

个数字较2017年公司刚起步时增长了近57倍。

站在生产车间里，看着刚浸泡完成的半夏饮片

半成品，谭静不禁想起年少时在生产一线记下的

400多个工艺设备参数，眼神里满是对职业的笃

定。

800元月薪里的成长密码

谭静对医药行业的清晰认知和卓越的管理能

力源自多年前的一线工作经历。

2012年，刚从重庆工商大学生物工程专业毕

业的谭静入职了太极集团。

他先在太极集团重庆涪陵制药厂有限公司生

产一线度过了忙碌的3个月，后又在甘肃天水的半

夏种植基地，指导监督药农和种植工人挖掘半夏，

从种植源头了解中药材产业。

这段经历，让谭静对医药产业链有了初步而直

观的认识。

2013年初，谭静被安排到上海负责销售藿香

正气液、补肾益寿胶囊等产品。

在上海的一年里，他感受着大都市的车水马龙

和快速发展，但对家乡的思念却与日俱增。

“我是土生土长的垫江人，可能是对故土的怀

念吧，虽然说上海这个城市很大，十分的繁华，诱惑

无限，但是我还是想回到垫江发展。”谭静说。

2014年2月，谭静毅然放弃了上海的工作，回

到了垫江。

他成为了重庆天圣制药有限公司的一名中药

提取工人。

“我第一个月的工资只有800元。”谭静说，虽

然心理落差很大，但学到了很多东西。

跟着师傅学习熬制药液时，谭静把“洗润药材、

切制炮制”的手艺练得炉火纯青。为了确保工作不

出错，谭静还把车间400多个阀门的参数写在本子

上，有时间就拿出来翻看。

三个月后，这份“较真”让谭静从学徒工晋升为

现场 QA（质量管理员）。

在D级（10万级）洁净区的大输液车间，谭静学

会用“关键节点管控法”抓质量，对职工的服装、步

幅等有可能影响车间清洁程度的关键节点进行严

格规范。

之后，谭静又被调到中药提取车间担任工艺

员，主导研发银杏叶纯化提取工艺，解决了药液粘

性过大、含量不达标的难题。同时，参与优化了黄

芩皂苷的分离方法。

2015年底，谭静升任车间主任，负责管理产品

工艺、质量、物料核算等多个板块，正式开始了他的

综合管理之路。

“当时，分管产品质量的领导熊海田教会了我

‘质量就是企业生命线’，生产负责人刘志波给了我

独立分管车间的机会，这些都比工资珍贵。”谭静

说，那段经历，让他明白了“把小事做透就是大事。”

在行业浪潮中锚定发展方向

谭静的职业生涯也并非一帆风顺。

2018 年，天圣制药陷入经营困境，他的工资从

七八千元骤降至三千元。为了刚出生的孩子，他曾

短暂转行卖保险，但“总觉得一身技术没处用”可惜

了。

三个月后，他毅然回到医药行业，在重庆主城

康美药业煎药中心工作，期间他总结出药液煎煮控

制方法。

但又因牵挂家人，最终选择了回到垫江，入职

了当时还叫“芝草堂”的国承堂。

2019年的国承堂，发展不佳、管理制度不成

熟，一切都在摸索阶段。谭静作为生产经理，深入

生产一线，全面了解公司的生产经营情况，凭借自

己丰富的管理经验，细化员工管理制度，优化生产

流程。

2021年，谭静担任生产负责人，针对公司产品

收益和质量问题，他展现出了卓越的专业能力和创

新精神。

当时，他发现法半夏、制川乌等产品的浸泡工

艺都是靠工人以往的经验加水，损耗相对较大。为

了解决这个问题，他带着工人一遍遍试验浸泡水

量，并不断调整辅料的比例，最后达到平衡，把法半

夏的收率从90%提到95%。

现在工人都知道，“谭总定的水量”就是最优

解。

2022年，国承堂原质量负责人离职，谭静又挑

起了质量负责人的重担，全面管控公司的产品质

量。

“农村孩子身上总有股不服输的韧劲，更不怕

吃苦。”谭静笑着回忆，小时候跟着父母劳作不仅练

出了他的耐力，更磨出了“认死理”的性子——认准

的事，哪怕难如登天也要干出个模样。

这份“认死理”里藏着的踏实与钻劲，让国承堂

的高管们看在眼里。2023年底，公司核心团队一

致决定：让这个既能扎进车间搞工艺、又能站在全

局谋发展的年轻人挑大梁。

2024年4月，谭静正式接过法人代表的担子，

从生产一线走出的他，站上了更广阔的舞台。

用技术与管理激活企业动能

2024年4月，谭静正式接任国承堂总经理职

务，全面负责公司的管理事务。

接手国承堂后，谭静开始从多个维度推动公司

产业升级。

国承堂成立于2014年5月，占地面积60余亩，

是一家集中药材规范化种植和中药饮片生产、研

发、销售为一体的现代化中药饮片生产企业。

“企业想要发展，产品质量是关键。”谭静说，中

药饮片行业一直面临“真伪难辨、优劣易混”的市场

痛点，要在激烈竞争中站稳脚跟，企业必须把住饮

片品质的“源头关”—— 从药材遴选到炮制工艺，

每一个环节都得下“绣花

功夫”。

为此，谭静严把产品

质量关。针对姜半夏产

品易白帆超标的问题，通过“化学计量法”精准计算

辅料等投料比例，让产品合格率达到100%。

与此同时，谭静及其管理团队多次开会研讨，

决定将公司产品从8个品种扩张至300余个，并推

出“牡丹集”品牌半夏系列、破壁灵芝孢子粉等主打

产品。今年更优选55个重点单品发力，目标是实

现5个单品销售额上亿元，20个单品销售额达到

5000万元，30个单品销售额要上2000万元。

近年来，国承堂先后获得高新技术企业、重庆

市“专精特新”企业、重庆市农业产业化市级龙头企

业、重庆市中小企业技术研发中心、重庆市知识产

权优势企业等称号。

“今年我们的销售额预计能达到7亿元，2028

年要冲刺20 亿元。”谭静的底气来自清晰的布局：

已在垫江、奉节等地建成4 家分公司，负责牡丹、芍

药等药材种植与收购，砍掉中间商环节，降本增效；

正在开发自有电商平台，计划打通C端销售；同时

试水药食同源赛道，让“垫江产”药材走进寻常百姓

家。

今年，国承堂启动了二期建设项目，聚力打造4

万吨智能化生产车间，预计新建12条智能化生产

线。项目建成投用后，国承堂的毒性产品生产线将

实现“水量控制、饮片炮制”全自动化。

谈及对未来的规划，谭静表示，将继续以高新

技术研发为核心，每年投入不低于当年销售收入的

4％作为研发资金，加强毒性中药饮片、普通中药饮

片、药食同源药品的技术研发。同时，借助新技术

应用，生产更多的优质中药产品，力争让国承堂制

药成为西南地区最大的中药饮片企业。

工人打包产品工人打包产品。。

谭静给员工开会谭静给员工开会。。

谭静在车间查看产品谭静在车间查看产品。。


